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Kritéria hodnoceni: Pocet bodli (0 - 10)

1 Ndro¢nost tématu prace 4

2 Splnéni cil( prace 1

3 Teoreticka ¢ast prace 4
Prakticka ¢ast prace

4 s 2
(analyticka ¢ast)
Prakticka ¢ést prace

5 Y i o ows 2
(Fesici ¢ast)

6 FormadlIni Groveri prace 4
CELKOVY POCET BODU 17
(0-60)

Hodnoceni jednotlivych kritérii:

0 bodu nesplnéno
(odpovida stupni ,,F“ podle ECTC)

1-2body spInéno pouze na urovni zékladnich pozadavki
(odpovida stupni ,,E“ podle ECTS)

3 -4 body spInéno s vyraznéjsimi, ale ne kritickymi nedostatky
(odpovida stupni ,,D“ podle ECTS)

5-6 bodu spInéno, nedostatky neovliviiuji podstatné celou préci, zejména vysledky
(odpovida stupni ,,C* podle ECTS)

7 —8 bodl splnéno zcela bez vyhrad
(odpovida stupni ,,B“ podle ECTS)

9 —-10 bodl spInéno nadstandardné
(odpovida stupni ,A“ podle ECTS)




Pfipominky k praci:

Teoretickd Cast vychdzi z dostate¢ného pottu literdrnich zdroj, které jsou spravné citovany.

V Gvodu praktické ¢asti je charakterizovana spoleénost a jeji produktové portfolio.

V kapitole odbératelé jsou charakterizovani nejvétsi odbératelé firmy a blize specifikuje dvé firmy

podle obratu. V podkapitole potenciondlni odbératelé jsou vyjmenovani pouze stavajici ostatni
odbératelé (s. 34).

Jednim zcild bakaldfské prace bylo vypracovani podrobného navrhu databaze potenciondlnich
odbératell. Tento cil spInén nebyl. Autor priace pouze obecné vymezil informace, které jsou nutné
ziskat pfedem o potencionalnim zdkaznikovi a rozsifil je o nékteré dal3i informace (velikost obratu,
misto pdsobnosti, doba plsobeni na trhu). Text je vdak velmi nepfehledny. Bylo by vhodné napf.
vytvofit pfehledny dotaznik, kde by byly systematicky uspofadany informace, které o
potencionalnim odbérateli potfebujeme znat.

Jako jednu z cest ziskani novych zakaznikd byla uvedena Ucast na veletrzich. V préci je vyéet odborné
zaméfenych veletrhil a vystav, ale neni zfejmé, kterych se firma Uéastni a které jsou inspiraci pro
firmu. Bylo by vhodné v préci také vycislit naklady spojené s ucasti na veletrhu (vystavovatel,
navstévnik).

Dale jsou zhodnoceny dalsi formy propagace, které mohou pomoci k osloveni potenciondlnich
odbératel (webové stranky, direkt marketing — databaze Kompas).

Soucasti prace jsou i situacni analyzy.

Po formalni strdnce ma prace nedostatky, nebot chybi ¢islovéni stranek v teoretické ¢asti a vyskytuji
se zde stylistické a drobné gramatické chyby.

Otazky k obhajobé:
1. Které konkrétni odbératele by bylo vhodné oslovit? Doplrite konkrétni informace o
potenciondlnich odbératelich.
2. Kdo je nejvétsim konkurentem firmy v CR?

BP byla podrobena kontrole ke zjisténi plvodnosti prace v IS STAG/Portal. Na zédkladé vysledki této
kontroly bylo zjisténo, Ze BP neni plagiét.

Prace splriuje kritéria pro obhajobu BP. X

Prace nespliiuje kritéria pro obhajobu BP (minimaIné jedno kritérium hodnoceno 0 body). [ ]
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